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|VODOROVNE FREZOVACI
A VYVRTAVACi STROJE
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Cesky kapital + Eesti manazefi + Ceské ruce a mozky = export do,celéicsvéta




MANAZER ROKU

UZCE SPOLUPRACUJEME S PRUMYSLEM

Zahrani¢ni delegace Zasnou a ptaji se, jestli takhle vypadaiji
1 ostatni Skoly v Ceské republice, rika Ing. Lubomir Stefka,
reditel Stfedni Skoly technické a ekonomické, Brno.

V éem SSTE nad ostatnimi vynika, ze
nemate problém s nedostatkem studentii,
a naopak prijimate jen ty nejlepsi?

Pravidelné kazdy rok se snazime ziskat
finanéni prostiedky z riiznych finanénich
zdroju, které pak vkladame do novych tech-
nologii, na nichz probiha odborné vzdélavani
studentt a dospélych. Vybudovali jsme tak
Regionalni centrum programovani a obsluhy
CNC obrabécich stroju, vybavené mnoha
produkénimi stroji, které pouzivaji i v praxi
strojirenské firmy. Dale Regionalni centrum
mechatroniky — komplexni pracovisté pneu-
matiky a hydrauliky véetné ovladani elektro-
nikou. Rovnéz v oblasti informacnich tech-
nologii je vybaveni a vzdélavani na té Grovni,
ze studenti ziskavaji mezinarodni certifikaty
ECDL a CISCO, v celostatnich soutézich se
umistuji na prednich mistech. Za vie hovori
otazka, kterou mi rizné zahranicni delegace,

které nasi skolu navstivi, pfi jeji prohlidce po-
lozi: ,Vypadaji takto i ostatni skoly v CR?*

Podnikatelé si ¢asto stézuji, ze absol-
venti Skol nic neuméji. Co tomu rikate?

Je to obecny nazor ve spolec¢nosti, nebot
fada Skol pripravuje studenty v rtiznych obo-
rech, které nikdo nepotiebuje. My spolupracu-
jeme s mnoha desitkami priamyslovych firem,
kam chodi studenti §koly na praxi. Navic dé-
lame pro firmy vzdélavani jejich zaméstnanct
dle jejich pozadavku. Tim v pIném rozsahu
vyuzivame vybaveni Skoly, ziskavame penize
na dalsi vybaveni a jsme trvale v kontaktu
s firmami. Dle pozadavka firem jsme si zpra-
covali Skolni vzdélavaci programy pro jednot-
livé obory. U¢itelé pak vytvorili vice nez 2500
digitalnich u¢ebnich materiald, které maji stu-
denti k dispozici i zdomova. Vyuzivani inter-
aktivnich tabuli je trvalou soucasti vyuky.
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O jaké vzdélavani ¢i kurzy maji firmy
a verejnost nejveétsi zajem?

Jsou to rekvalifika¢ni kurzy programovani
a obsluha CNC strojt, kde i mnoho neza-
méstnanych uchazect o praci takto ziskava
profesni kvalifikaci. Posledni trimési¢ni kurz
skong¢il v bieznu a osmy den po skonéeni uz
vSichni jeho absolventi byli zaméstnani.

Dale to jsou kurzy mechatroniky, méfeni
na CNC méfricich strojich, projektovani a mo-
delovani v 3D, bezpe¢nost prace na obrabé-
cich strojich, jazykové kurzy atd.

Maiji vasi studenti moznost ziskat i né-
Jjakou praxi v zahranici?

Jiz po nékolik let odjizdi pravidelné sku-
pina 15 az 20 studenti do Anglie na odbor-
nou praxi, kdy kazdy student samostatné
pracuje kazdy v jiné firmé po dobu tfi az étyr
tydnt.

USPELI JSME NA NEJNAROCNEJSICH TRZICH

v V7’

Zamérit se na vyrobu léCivych latek s vyssi pridanou hodnotou nebyla
jednoducha cesta, rika Ing. Jiri Zak, predseda predstavenstva

FARMAK, a.s., ale dokazal se na ni uspésné vydat.

Jste vyrazné proexportni a mimo jiné
se zamérujete na velmi naro¢né trhy, jako
je Japonsko a Spojené staty. Jak tézké
bylo si vydobyt takovouto pozici. Jak jste
se prosadili?

Trh USA je jeden z nejvétsich a nejzaji-
mavéjSich. Diky tomu, Ze jsme méli pripra-
vené lécivé latky, u nichz kondéila patentova
ochrana, a byli jsme mezi prvnimi na ame-
rickém trhu, ziskali jsme velky podil na tkor
originatort. Kromé jiného je dilezité mit seri-
6zniho obchodniho partnera. Na americkych
zakaznikovi, vzdy tam hraje dilezitou roli
zprostiedkujici firma. Také jsme ziskali sou-
hlas FDA (Americky federalni Gfad pro potra-
viny a lé¢iva) k exportu tzv. ,FDA approval®,

coz byla jedna z podminek, abychom mohli do
USA exportovat. Japonsti zakaznici jsou zase
velmi naro¢ni na kvalitu produktu, ale pokud
si je ziskate, jde o dlouhodobé vztahy.

V ¢éem spociva vase konkurenéni
vyhoda?

V kvalité naSich produkti a sluzeb,
pripravenosti, dodrzovani ¢asovych termint
a vysoké odbornosti nasich chemiku.

Firma ma dlouhou historii, jak jste se
propracovali od vyrobce vitaminti k farma-
ceutickym ingrediencim a specialitam?

Statni podnik FARMAKON, ktery jsme
zprivatizovali, vyrabél kromé vitamint (vi-
tamin C, B2, B6) také substance, takze jsme

navazali na tuto
tradici a zkuSenosti

a zamérili se na vy-
robu lécivych latek
s vy$si pridanou hodnotou.

Nebyla to jednoducha cesta, protoze vedle
feSeni naro¢nych legislativnich pozadavku
jsme museli ve velmi kratkém ¢ase zvladnout
pripravu nasi spole¢nosti na inspekci statni
autoritou, a také se zarucit naSim prvnim ob-
chodnim partnertim za to, Ze jejich témér Si-
beni¢ni terminy dodavek zvladneme. K tomu
vSemu navic investovat, v té€ dobé neskuteéné
vysoké ¢astky, do zarizeni a vystavby. Diky
tomu, Ze se cely sviij zivot fidim heslem ,,To
chce kuraz®, jsme byli schopni preklenout
i toto velmi tézké obdobi.
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